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CONVERGENZE SPA SOCIETA
BENEFIT, UNNENERGETICA
RIVOLUZIONE PERMANENTE

Non si ferma la crescita della societa che oggi rappresenta una delle reti pii interconnesse d'Italia

e che ha numerosi punti di presenza anche in Europa oltre che a Los Angeles ed Hong Kong

di Raffaclla Venerando

osario Pinga-

ro. presidente di

Convergenze SpA

B, societa di tec-

nologia integrata attiva nei
settori  telecomunicazio-
ni. energia, e-mobility con
il network EVO (Electric
Vehicles Only), con sede a
Capaccio Paestum, pare
avere molto chiara la le-
ziome thompsoniana del
«Non bisogna mai investire
quando l'orizzonte appare
sereno». Talmente chiara
da aver trasformato la sua
azienda, ampliandone il bu-
siness, in piena pandemia
quando la gran parte del
mondo produttivo subiva
battute d’arresto. Conver-
genze non solo non si € mai
fermata. ma € andata avan-
ti. Obiettivo dopo obiettivo.
Telecomunicazioni ed emer-
gig sono i due segmenfi di
business di Comvergenze
SpA Societa Benefit. Quando
€ come € iniziata quest’av-
ventura imprenditoriale?
L'azienda nasce nel 2005 con
il precizo mtento di colma-
re, attraverso 1a tecnologia
wireless, 1l digital divide nel
Cilento, in provincia di Saler-
no. Abbiamo cosi coperto va-
ste aree del territorio a sud di
Salemo, avviando da li quella
che sarebbe diventata la no-
stra espansione tecnologica e
geografica.
Nel 2015, infatti. abbiamo ar-
ricchito il portafoglio prodotti

con servizi di energia eletirica
e gas naturale, mizialmente
come reseller, fino a divenire
Operatore del Dispacciamen-
to sul finire del 2017.

11 nostro modello di business
¢ dalla prima ora sostentbile.

Regamo Pinsare

La nostra energia infatti,
deriva da fonti rinnovabili,
garantite  dall’annullamento
delle garanzie d'origine sul
GSE. In questo modo contri-
buiamo all’abbattimento del-
le emissioni di Co2.

Da sempre proviame a con-
ciliare al meglio sostenibili-
ta ambientale e mnovazione
tecnologica, un connubio
che. se ben sfiuttato, diventa
un elemento di competitivita
unice. Non solo s1 acquisisce
maggiore resilienza ai mo-
menti di crisi ma soprattutto
sl riesce a intercettare prima e
con maggiore efficacia nuove
opportunita di business. Un
gsempio concreto: in tempi

non sospetti. abbtamo avvia-
fo in azienda una completa
dematerializzazione di docu-
menti ¢ contratt, climinando
totalmente la carta nei nostri
processi. Eravamo quindi
fondamentalmente gia prontt
al cambio di passo richiesto
a seguito della diffusione del
COVID-19, quando & stato
necessario, per ingaggiare
nuovi clienti poter sottoscn-
vere da remoto athi. contratt e
documenti aziendali median-
te strumenti informatici,

Per natura siamo agili, veloci
g totalmente in grado di cre-
scere m tempi difficili Lo ab-
biamo dimostrato.

Gia, tanto che nel dicembre
del 2020 - nel pieno quindi
del marasma causato dalla
pandemia - Convergenze fa
il suo ingresso in AIM Ifa-
fia (ora Euronext Growth
Milan), mercato alternativo
del capitale gestito da Bor-
sa Italiana S.p.A.. Qual é il
disegno alla base di questa
decisione?

Siamo nati in un garage e
non é un modo di dire. Fin
da “piccoli”, abbiamo sem-
pre coltivato la sana voglia di
crescere e riuscire a fare cose
importanti.

Eravamo e siamo perd tuttora
consapevoli che, con le nostre
sole forze, alcuni obiettivi ci
sarebbero stati preclusi E
sostanzialmente questa 1a ra-
glone per cui abbiamo deciso,
nel 2020, di apnre il nostro



capitale ad altn mmvestiton
La quotazione & stata non
solo 1l mezzo per recuperare
nuove rsorse, ma una tappa
fondamentale di un percorso
pi ampio che ci ha permesso
di lavorare e ragglungere una
maggiore efficienza e capaci-
ta di programmazione. Oggi
s1amo pru visibih, strutturati e
preparati ad affrontare scenarn
mnternazionali Abbiamo scel-
to di quotarci in Borsa anche
perche volevamo essere da
esempio: anche una picco-
la amenda localizzata in un
termtonio di certo non famo-
s0 per 1 data center, puo darst
l'opportunita di trasformare
in realta i propr sogmi

A gennaio di guest’anno poi
avete aperto la nuova divi-
sione Wholesale. Con quali
obiettivi?

Oggi Convergenze rappre-
senta una delle reti piu mter-
connesse d'Ttalia con numero-
si punti di presenza anche in
Europa oltre che a Los Ange-
les ed Hong Kong. L'mntento
era di rendere disponibile
questo valore, creato mnegh
ultinu quindici anmi, nsieme
con 1 nostr: processi ¢ le no-

stre best practices, a operaton
pib piccoli. Dopo undici mest
1nisultats c1 premuano: s1 sono
aggregati al nostro network
oltre 30 reseller, con un fat-
turato aggregato che supera il
milione di euro.

Le sue passioni personali -
penso ad esempio al podismo
- hanno influenzato anche le
sue scelte professionali, in
particolare la predilezione
per una visione green delle
attivita economiche? In al
tre parole, la scelta di fornire
solo energia proveniente da
Sfonti 100% rinnovabili dice
miolto anche del suo modo
di essere ¢, di rimando, fare
impresa?

L.a miia visione green dell im-
presa non ha nulla di roman-
tico, anzi. Nel 2011 a Cam-
bridge ho avuto modo di
partecipare a una masterclass
dell’economista venezuela-
na Carlota Perez. un ascolto
che mi ha aperto un mondo.
Li ho appreso che non pote-
va esistere un nuovo sviluppo
economico se non fondato
sul connubio tra mnovazione
tecnologica e sostenibilita
Si tratta di una scelta obbli-

gata, se vogliamo. Non c'era
e non c¢’é alternativa per un
futuro migliore. L' esperienza
sportrva legata alla maratona,
mvece, mi & stata di fonda-
mentale amto nel superare le
difficolta di vita e di lavoro.
In 42 km di corsa s1 affronta-
no & superano tante crisi. Im-
parare a gestire gh ostacoli by
rende pi forte sul lavoro, ti
allena allo stress, alla lucidita,
all autocontrollo.
Requisifi prezios: per amiva-
re 2 buone decisioni e al rag-
gungimento degli obiettivi.
Lei € un imprenditore ci-
lentano, con una variegata
esperienza  internazionale
alle spalle. Perché ha scelto
di investire e di rimanere al
Sud?
Perché se andiamo wia futh
il nostro terntonio s1 mandi-
sce. A1 piu giovam dico di
andare si all'estero, di fare
esperienza ma poi di ritomare
qui al Sud. Abbiamo bisogno
di talenti ed epergia Certo,
vremmo anche necessita di
un contesto ambientale mag-
giommente favorevole all'mm-
presa. Su questo stamo molto
indietro




